Zonder geld geen sportdroom: hoe AFV mij leert om ideeën werkelijkheid te maken

Inleiding: geld is niet het doel, maar wel de brandstof

Als je ooit geprobeerd hebt om een sportevent te organiseren, een campagne te starten of een sportinitiatief van de grond te krijgen, weet je dat motivatie alleen niet genoeg is. Je hebt geld nodig. En daar wringt het vaak. Banken zeggen ‘nee’, subsidies zijn onzeker en investeerders zijn kieskeurig. Maar wat als je wist dat er meer manieren zijn om je idee te financieren dan alleen een lening bij de bank?
 
In dit blog laat ik zien wat ik geleerd heb tijdens het vak Alternatieve Financieringsvormen (AFV). Ik duik in een belangrijke theorie uit dit vak, de financieringsmix, en koppel dat aan mijn persoonlijke interesses en skills. Ook neem ik je mee in praktijkvoorbeelden en bronnen buiten school, zodat je niet alleen snapt hoe het werkt, maar ook wat jij er straks zelf mee kunt doen, mocht dat je intersseant lijken! AFV heeft mij veel inzichten in de markt gegeven en laten zien dat er meer mogelijk is dan je zelf denkt. Geef daarom ook nooit te snel op mocht je er niet uitkomen!

Wat is de financieringsmix?
Iets wat ik erg interessant vond in de lessen van AFV was ‘’de financieringsmix’’. De financieringsmix is de combinatie van manieren waarop een organisatie of project aan geld komt. Het bestaat uit deze drie dingen: Eigen vermogen (EV): geld van jezelf of van investeerders die mee willen delen in het succes. Vreemd vermogen (VV): geld dat je leent en met rente moet terugbetalen, bijvoorbeeld van een bank. Hybride vormen: mengvormen, zoals converteerbare leningen (leningen die later omgezet worden in aandelen).
Elke vorm heeft zijn eigen risico’s en voordelen. Een slimme mix betekent dat je niet afhankelijk bent van één bron en dat je beter inspeelt op je situatie. Wat weer voordelen heeft in de toekomst.
Waarom ik juist deze theorie interessant vind
Ik denk dat ik het leuk vind om campagnes op te zetten, sportprojecten te organiseren en mensen wil verbinden via sport. Maar dat kan alleen als ik ook weet hoe ik dat financieel mogelijk maak. De financieringsmix leert mij hoe ik keuzes kan maken die passen bij mijn project én mijn ambitie. Dit is dus iets wat Ik zeker nodig ga hebben in de toekomst. Ook vind ik het leuk om echt nieuwe dingen te leren waarbij je als je veel oefent, alleen maar beter wordt. Aan het begin dacht ik bij dit vak van waar hebben we het over, maar naarmate ik meer lessen had gevolgd begon ik het te begrijpen. 
 
Het sluit ook aan bij mijn skills als toekomstige marketeer. Ik wil creatief zijn, maar ook realistisch. Ik wil snappen wat het betekent om geld op te halen, welke voorwaarden erbij horen en hoe je dat slim aanpakt.
Verdieping: het belang van risico en levensfase in de financieringsmix
Wat ik ook interessant vond in het vak AFV, is dat je niet zomaar elke vorm van financiering kunt gebruiken. Het hangt af van de fase waarin je onderneming zit én hoeveel risico jij (of de investeerder) wil nemen. Een start-up heeft vaak minder zekerheid, dus is eigen vermogen logischer. Een volwassen organisatie kan eerder een lening afsluiten omdat die meer vaste inkomsten heeft. Dit noemen we de risico-maturiteitsmatrix. We hebben dit geoefend met voorbeelden in de les, waarbij we verschillende scenario’s besproken. Het hielp mij om inzicht te krijgen in hoe investeerders denken. Ze willen rendement, maar ook zekerheid. En jij moet daar een antwoord op hebben in je pitch of plan.
 
Voorbeeld uit de praktijk: de DashTag-case
Tijdens AFV werkten we aan de DashTag-case. DashTag is een sportstartup die slimme sensoren ontwikkelt voor voetballers. Ze hadden kapitaal nodig om door te groeien. Onze opdracht was om als studenten te adviseren over hoe ze dat geld konden binnenhalen. Dit was een oefencase die we gebruikten in de lessen.
Wat mij opviel: DashTag had geen standaardoplossing nodig. Hun situatie vroeg om een financieringsmix: deels investeerders (eigen vermogen), deels crowdfunding (hybride) en misschien een kleine lening (vreemd vermogen). Zij probeerden dus door deze drie middelen in te zetten, het gewenste bedrag bij elkaar te verzamelen.
 
Mijn persoonlijke ontwikkeling dankzij AFV
Toen ik aan dit vak begon, dacht ik vooral aan marketing, promotie en creativiteit. Maar door AFV heb ik geleerd dat de zakelijke kant minstens zo belangrijk is. Ik kan nu zelf een begroting maken, snappen welke financieringsvorm bij welk project past en zelfs een pitch voorbereiden. Ik ben gegroeid in mijn zelfvertrouwen als het gaat om praten met geldverstrekkers, iets wat ik voorheen spannend vond. Ook heb ik geleerd hoe ik verschillende opties kan afwegen en een realistisch plan kan opstellen. Dat helpt me niet alleen op school, maar ook straks als ik echt in het werkveld zit. 
Toekomstplan: hoe ik deze kennis ga inzetten
Mijn droom is om later campagnes en sportprojecten te leiden die impact maken. Ik zie mezelf werken bij een sportorganisatie of marketingbureau dat actief is in de sportwereld. Daar wil ik het creatieve met het zakelijke combineren. Dankzij AFV weet ik dat ik straks ook mee kan praten over budgetten, financieringskeuzes en investeerders. Ik wil bijvoorbeeld werken aan een campagne om jongeren weer in beweging te krijgen. Of aan een sponsorplan voor een lokale sportclub. In beide gevallen weet ik nu hoe ik een onderbouwd financieel plan maak, met de juiste mix aan vermogen en een duidelijke pitch richting sponsors of fondsen
Verdieping: wat ik leerde buiten de lessen
Naast het lesmateriaal ben ik zelf verder gaan zoeken. Op internet vond ik nog meer nuttige informatie die mij hielp om de theorie van de financieringsmix beter te begrijpen:
 
1. KvK Nederland (2024) – https://www.kvk.nl/financiering/
 2. Investopedia (2024) – https://www.investopedia.com
 3. Entrepreneur.com (2023) – https://www.entrepreneur.com
Koppeling met mijn skills en personal brand
Ik krijg energie van actie, samenwerken en marketing. Ik zie kansen in de sportwereld en wil projecten neerzetten die écht iets doen. Maar om die uit te voeren, moet ik weten hoe ik ze kan betalen en wat daar allemaal voor nodig is. Met de kennis die ik heb geleerd bij het vak ‘’AFV” heb ik mijn skills enorm verbeterd, en ben ik weer een stapje dichter bij de marketeer die ik wil zijn!
 
Het vak AFV heeft mij geholpen om zakelijker te denken. Ik snap nu dat een goed idee pas kans van slagen heeft als er een financieel plan achter zit. ‘’Money talks” zeggen ze dan. 
Samenvatting: een goed idee heeft ook geld nodig
Wat ik vooral leerde in AFV, is dat geldstrategie net zo belangrijk is als je creatieve idee. Door slim te kiezen tussen eigen vermogen, vreemd vermogen of een combinatie daarvan, kun je jouw project echt mogelijk maken. Dit vond Ik persoonlijk erg leuk om achter te komen, je hebt meer mogelijkheden dan je denkt. Denk daarom ook niet te moeilijk, een simpele idee kan misschien wel beste idee zijn! 
Wat is jouw financieringsmix?
Ben jij bezig met een sportidee of project, en weet je niet hoe je eraan moet beginnen qua geld? Denk dan eens aan je eigen financieringsmix. Stel jezelf vragen als:
 - Wat kan ik zelf investeren?
 - Kan ik een sponsor vinden?
 - Is crowdfunding een optie?
Als je jezelf deze drie vragen stelt kom je al een heel eind! Mocht je er nog steeds niet uitkomen, vind ik het erg leuk om je hierbij te helpen en te kijken of ik van waarde voor je kan zijn! Stuur me gerust een berichtje en wie weet komen we er samen uit. 
 




